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Uber Geld spricht

man nicht

Commerzbank-Studie: Aktionére gelten als Zocker

HANDELSBLATT, 19.3.2004

ben HAMBURG. Uber Geld spricht
man in Deutschland nicht. Ausléser
hierfiir sind vor allem emotionale
Barrieren, die die iberwiegende
Mehrheit der Deutschen daran hin-
dert, sich mit ihren privaten Finan-
zen 50 zu befassen, wie es notwen-
dig wire. Zu dieser Einschitzung ge-
langt Prof. Stefan Hradil vom Insti-
tut fiir Soziologie der Universitit
Mainz auf der Grundlage einer Stu-
die, die die Sinus Sociovision
GmbH, Heidelberg, fiir die Com-
merzbank erstellt hat.

Geld, so zeigt sich darin, ist ein
Tabuthema. Es wird besonders von
Alteren, die ihre Person stark iiber
Einkommen und Vermigen bewer-
ten, als Teil der persinlichen Intim-

hiire wahrgenommen. Hradil:

er Geld, zumal {iber eigenes,
wird, wenn Giberhaupt, nur mit be-
sonders vertrauten Personen gespro-
chen.” Hinzu kommt, dass der Bor-
sencrash nachwirkt: Wer sich inten-
siv mit Gelddingen beschiftigt, gilt
als oberflichlich und moralisch frag-
wiirdig. Es herrscht das Misstrauen
gegeniiber Finanzexperten, die .an-
dere fibervorteilen wollen.” Der Ak-
tionir hat den Ruf des Zockers,

Auch empfinden die Deutschen
das Thema Geld als zu komplex. Sie
haben Schwierigkeiten mit der Pro-
duktvielfalt und der Finanzsprache.
Die Folge ist, dass finanzielle Ent-
scheidungen verdringt oder an den
Partner delegiert werden. Beson-
ders bei jungen Menschen in der
Ausbildung und bei der dlteren Ge-
neration der Hausfrauen stellt die
Studie eine Unmiindigkeit in finan-
ziellen Fragen fest. Die Betroffenen
schen keine Morwendigkeit, ihre Fi-
nanzen selbst in die Hand zu neh-

men. Diese Unmiindigkeit werde
selbst nicht wahrgenommen, erliiv-
tert  Sinus-Forschungschefl Wolf-
gang Ploger, da sich diese Gruppen
vom 5Staat oder vom Ehepartner gut
versorgt fihlten. Schlieflich interes-
sierten sich die Deutschen micht fiir
Gelddinge, weil es ihnen nicht renta-
bel genug erscheine. Die Beschifti-
gung mit dem Thema Geld bringe
weder geniigend materielle: Beloh-
nung noch ausreichend soziale Be-
statigung.

Laut Hradil spricht vieles dafir,
dass diese Einstellungen und Barrie-
ren nicht neu sind. Nur: Frither sei
dies fiir die meisten Menschen kein
echtes Problem gewesen. Vor 30 Jah-
ren dominierte der Typ des Sparers,
der eine finanzielle Entscheidung
nur treffen musste, wenn er sein Ei-
genheim bauen wollte. Fir den Rest
sorgte der Sozialstaat.

Seine eigentliche Brisanz erhalte
der jetzt vorgelegte Befund erst vor
dem Hintergrund der enorm wach-
senden Bedeurung von privater Vor-
sorge und finanzieller Eigenverant-
wortung. Hradil: .Angesichts dieser
Situation sind die festgestellten
Hemmschwellen fir den Einzelnen
eine mittlere Katastrophe.”

Betroffen sind, so die Untersu-
chung, nicht etwa nur Randgrup-
pen, die sich mit finanziellen Ent-
scheidungen schwer tun, sondern
Millionen von Menschen. Auch un-
ter den finanziell besser gestellten,
den gebildeten und den . moderner”
denkenden Menschen gebe es viele,
die noch nicht einmal das Nétigste
wiissten, um ihre finanziellen Ange-
legenheiten zu besorgen. Hradil
zieht das Fazit Das Thema perstnli-
che Finanzen muss aus dem Schat-
tendasein gefiihrt werden.
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Mit Optionen und Zertifikaten konnen m
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FRANKFURT/M. Um den seit zwei
Jahren zum Dollar steigenden Euro
in der eigenen Geldbirse zu spiiren,
muss &5 nicht unbedingt ein Urlaub
in den Staaten sein: Wer sich im ver-
pangenen Mai beispiclsweise fiir
590 Euro cinen Euro-Kaufoptions-
schein ins Depot gelegt hat, kann
sich derzeit Gber rund 72 Prozent
Gewinn freuen. Der Euro selbst
stieg in dieser Zeit um rund sieben
Prozent auf 1,23 Dollar.

Fiir Spekulanten auf einen stei-
genden Euro ging die Rechnung bis-
lang auf. Das Interesse an Options-
scheinen und Zertifikaten auf den
Euro-Dollar-Wechselkurs ist Emit-
tenten zufolge derzelt extrem hoch,
Schlieflich ruft der Héhenflug der
Einheitswithrung auch Anleger auf
den Plan, die iiber diese Finanzpro-
dukte ihre in US-Dollar notierenden
Geldanlagen gegen Dollar-Verluste
absichern.

Das Prinzip ist einfach: Mit dem
Eauf eines Optionsscheines oder ei-
nes Zertifikats kann ein Anleger auf
steigende oder fallende Kurse einer
Wihrung wetten. Die meisten die-
ser Produkte gibt es auf den
Euro-Dollar-Wechselkurs. Schlief-
lich fiihlen sich Anleger iiber dicse
Eursbewegungen am besten infor-
miert. Gerade Optionsscheine sind
deshalb interessant, weil schon mit
einem geringen Kapitaleinsatz ein
hoher Gewinn erzielt werden kann.
Allerdings ist andersherum auch

der Verlust des eingesetzten Eapi- »

tals méglich.

~Wer jetzt damit rechnet, dass
der Dollar in absehbarer Zeit wie-
der stirker zum Euro wird, sollte ei-
nen Verkaufsoptionsschein - einen
sogenannten Put - auf den Furo kau-
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